[bookmark: _GoBack]О проведении переговоров в форме редукциона с потенциальными поставщиками
(на основании приказов РУП «БЕЛФАРМАЦИЯ»
от 28.05.2021 № 272 и от 10.03.2023 № 139)

Редукцион – вид переговоров по снижению цены, в ходе которого потенциальные участники одновременно присутствуют на переговорах (в очной форме или в онлайн-формате). 
4.1. Переговоры в виде редукциона проводятся по решению конкурсной комиссии в случае наличия предложений от двух и более потенциальных участников, соответствующих требованиям и условиям процедуры закупки из одного источника. Переговоры в ходе редукциона должны фиксироваться с применением средств аудио- или видеозаписи.
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4.3.1. Для проведения редукциона потенциальным участникам направляется письменный запрос о принятии участия в редукционе в согласованное время в Министерстве здравоохранении. 
4.3.2. Если все потенциальные участники соглашаются принять участие, редукцион проводится в согласованное время в Министерстве здравоохранении.
4.3.3. В случае, если в рамках маркетинговых исследований по процедуре закупки из одного источника поступило два предложения, и один и (или) оба потенциальных участника отказались либо не имеют возможность принять участие в переговорах в виде редукциона, переговоры по снижению цены проводятся в письменной или в устной форме со всеми потенциальными участниками.
4.3.4. В случае, если в рамках маркетинговых исследований по процедуре закупки из одного источника поступило три и более предложения и один из потенциальных участников отказался или не имеет возможность принять участие в редукционе, с оставшимися потенциальными участниками проводятся переговоры в виде редукциона. 
4.3.5. В случае, если согласился принять участие в переговорах в виде редукциона только один потенциальный участник, со всеми потенциальными участниками проводятся переговоры по снижению цены в письменной или в устной форме.
4.3.6. При проведении редукциона начальная цена формируется из наименьшего по цене предложения, поступившего в ходе маркетинговых исследований в рамках процедуры закупки из одного источника.
В случае наличия коммерческих предложений, различающихся валютой платежа и/или фасовкой предмета государственной закупки, начальная цена редукциона формируется в долларах США по курсу Национального банка Республики Беларусь на дату проведения редукциона за единицу товара.



Начальная цена редукциона рассчитывается по формуле: 
Начальная цена редукциона = цена за упаковку х коэффициент таможни (для нерезидентов РБ) х коэффициент НДС (1,1) / фасовка лекарственного препарата / курс валют.
При необходимости дополнительно учитываются финансовые и товарные скидки:
Начальная цена редукциона = (общая сумма закупки / (количество упаковок – размер товарной скидки)) х коэффициент таможни (для нерезидентов РБ) х коэффициент НДС (1,1) х коэффициент финансовой скидки / фасовка лекарственного препарата / курс валют.

Ставка – цена предложения потенциального участника, допущенного к редукциону, в конкретный момент редукциона, полученная в результате его действий по снижению начальной цены редукциона.
В ходе редукциона потенциальные участники вправе делать ставку в течение времени, не превышающем время соответствующих расчетов и переговоров с коллегами. 
Редукцион считается завершенным в случае невозможности дальнейшего снижения цены потенциальными поставщиками.
По результатам редукциона составляется протокол с указанием окончательных цен, озвученных участниками в ходе редукциона. Протокол подписывается потенциальными поставщиками, принимавшими участие в процедуре редукциона.
Потенциальные поставщики, принимавшие участие в редукционе в онлайн-формате, подписывают скан-копию протокола, направленного по электронной почте, и подписанную скан-копию направляют в адрес РУП «БЕЛФАРМАЦИЯ» в день составления протокола.
5. После проведенных устных переговоров потенциальные участники предоставляют подписанное утвержденное коммерческое предложение в адрес Министерства здравоохранения и РУП «БЕЛФАРМАЦИЯ». Полученная информация представляется для рассмотрения комиссии по организации и проведению процедур государственных закупок лекарственных средств и лечебного питания, которая определяет поставщика. 
После проведенного редукциона комиссия рассматривает коммерческие предложения с учетом цен, озвученных в ходе редукциона и отраженных в подписанном протоколе редукциона. При этом заседание комиссии проводится в день проведения редукциона.
Цена предложения участника процедуры государственной закупки формируется с учетом курса иностранных валют, установленного Национальным банком Республики Беларусь, на дату заседания конкурсной комиссии. Наименьшее по цене предложение, соответствующее требованиям и условиям государственной закупки, считается наилучшим.
6. Комиссия имеет право не принимать решение о выборе поставщика при наличии высоких цен предложений.
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